Eskils dr det innovativa tryckeriet som tagit steget till att bli en idérik kommunikationspartner.

Vi erbjuder kompletta helhetslésningar, fran analys och skapande, till tryck och logistik.
Varje uppdrag dr unikt och resulterar i ett smart, skriddarsytt koncept. Allt for att optimera
deras insatser sa att de alltid ger bdsta totalekonomi f6r deras kunder. Var viktigaste tillging

dr medarbetarna, man ska vilja jobba pa Eskils och virderar manniskan hogt.

Det dr skickliga yrkespersoner som jobbar pa Eskils dir kulturen bygger pi L.D.E.A —
Inspirerande, Delaktiga, Energiska och Ansvarsfulla. Eskils servar flera av nordens storsta
varumirken och kedjeforetag vilket gor att de alltid dr pé ti. 2016 omsatte Eskils 91 MSK
och hade 60 anstillda, huvudkontoret ligger i Boras. Lis mer pd www.eskils.se

Kundutvecklare/Siljare till framgéngsrika Eskils etablering i Stockholm
Eskils har en spinnande etablering i Stockholm framfér sig och Made for Sales har fitt i uppdrag

att rekrytera en Kundutvecklare/Siljare som fir mojligheten att vara med pa den resan.

I rollen har du ansvar for hela forsiljningsprocessen och bearbetar malmedvetet och med langsiktiga
ambitioner nya kunder som med tiden dven kommer att bli befintliga. Initialt 4r en viktig del att
bygga upp Stockholmskontoret, etablera Eskils i Stockholm genom att bearbeta marknaden dir
tillsammans med forsiljningschefen. Du kommer frimst mota marknadschefer och andra mark-
nadsfunktioner pa kedjor inom retail, men dven beslutsfattare inom starka produktvarumirken och
byraer. Du ska pa ett fortroendeingivande och inspirerande sitt formedla Eskils budskap. Nirvaro
pa marknaden och fértroende kommer att gora Eskils till kundernas férstahandsval. Rapportering

sker till forsdljningschefen i Stockholm.

Vi soker dig med minst tva ars erfarenhet frin b2b forsiljning och med dokumenterat goda silj-
resultat. Du dr ansvarstagande och vill vara med pi en spinnande resa att starta upp nigot nytt.
Som person dr du en teamspelare samtidigt som du trivs med att jobba sjilvstindigt och 16snings-

orienterat for att n bra resultat pi en tuff marknad.



Du ir tilmodig och uthillig i bearbetningen av en ny marknad, oridd samt en skicklig aftirsman/

kvinna som dr duktig pi att knyta kontakter och se affirsmojligheter. Vidare haller du en god
struktur i din forséljning och ér vilorganiserad. Du trivs i en roll dér du far stor méjlighet att sjilv
paverka resultatet. For att lyckas i rollen har du ett starkt eget driv i processen, hirt pannben och ir
mél- och resultatinriktad.

Du erbjuds en spiannande och utvecklande roll i ett gediget och framgéngsrikt bolag med goda
resultat samt en sund och mogen siljkultur. Som kundutvecklare/siljare har du stora méjligheter att
expandera tillsammans med bolaget i takt med att Stockholmsregionen etableras och vixer. Vidare
ar rollen inom en rolig bransch dédr man fir arbeta med hogkvalitativa produkter och mot kinda
varumirken. Eskils har en stark dgare i form av ACG - gruppen i ryggen vilket ger stabilitet och
goda resurser. Du erbjuds delaktighet, ett méngfacetterat arbete och korta beslutsvigar i en platt
organisation ddr Eskils som dotterbolag styr och utvecklar féretaget helt och hallet sjilva.

Vilkommen med din ansokan!

M A D E Ansékan och kontaktperson
Ansok redan idag dd urval och intervjuer sker 16pande. Denna rekrytering gors tillsammans med

.fo"' S A L ES Made for Sales. Vid frigor kontakta, Katarina Norberg, pi 0737 289 443. Du kan dven gi in pa
- www.eskils.se om du vill bekanta dig mer med bolaget.


http://madeforsales.se/lediga-jobb/357-kundutvecklare-saljare/

